
Privatmarktanlagen stellen eine attraktive Ergän-
zung zu einem klassischen Portfolio dar. Die Anlage-
klasse bietet die Chance an privaten Unternehmen, 
Infrastrukturen oder Immobilien zu partizipieren – 
nicht nur an kurzfristigen Kursbewegungen, sondern 
am wirtschaftlichen Wachstum über Jahre hinweg. 
Für Anleger mit langfristigem Horizont stellen alter-
native Anlagen deshalb eine wertvolle Ergänzung 
dar.

Privatmarktanlagen – mehr als eine Nischenanlage
Privatmarktanlagen haben in den letzten Jahren für Inves-
toren zunehmend an Bedeutung gewonnen. Die Anlage-
klasse umfasst Anlageformen, die nicht an öffentlichen 
Börsen gehandelt werden. Dazu gehören:

	– Private Equity: Beteiligungen an Unternehmen  
	– Private Debt: z.B. Unternehmensdarlehen
	– Private Infrastructure: Infrastrukturprojekte wie 

Energie, Transport oder Versorgungsnetze
	– Private Real Estate: Immobilien

Privatmarktanlagen folgen in der Regel einem langfristi-
gen Investitionsansatz. Unternehmen, Infrastrukturpro-
jekte und Immobilien werden über mehrere Jahre aktiv 
weiterentwickelt, mit dem Ziel, nachhaltig Wert zu schaf-
fen. Gleichzeitig führen die nicht täglichen Bewertungen 
häufig zu geringeren kurzfristigen Schwankungen. Histo-
risch erzielte Private Equity über die letzten 25 Jahre eine 
Überrendite von rund 3 bis 4 % p.a. gegenüber öffentli-
chen Aktienmärkten.

Warum Privatmarktanlagen 
langfristig attraktiv sein können

Rollende Wertentwicklung über 10 Jahre (in USD)

Hinzu kommt, dass heutzutage fast 90 % aller Unterneh-
men mit einem Jahresumsatz von mehr als USD 100 Mio. 
privat gehalten sind. Die Zahl der Börsengänge ist in den 
letzten Jahren drastisch zurückgegangen. In Zeiten, in 

denen Unternehmen tendenziell später oder gar nicht an 
die Börse gehen, bietet der Privatmarkt aber eine  
wertvolle Möglichkeit, an der Wertschöpfung zu partizi-
pieren.

Quelle: Hamilton Lane Data, Bloomberg (Januar 2026)

Quelle: Apollo Academy (basierend auf Daten von S&P Capital IQ), Mai 2024
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Gründe für die Attraktivität des Privatmarkts
1.	  Langfristige Renditechancen: Zeit als Vorteil
Privatmarktanlagen leben vom langfristigen Denken. Oft 
ergeben sich die höchsten Wertsteigerungen nicht über 
wenige Monate, sondern über viele Jahre – wenn ein 
Unternehmen wächst, Infrastrukturprojekte Renditen lie-
fern oder Immobilien ihre Mietverträge erneuern.

	– Privatunternehmen und Mittelstandsfirmen haben 
oft die Möglichkeit, strategisch und nachhaltig zu 
wachsen – ohne den kurzfristigen Druck eines Bör-
senquartals.

	– Infrastruktur- und Immobilienanlagen können sta-
bile, laufende Einnahmen generieren. Ein Energiepro-
jekt, ein Logistikzentrum oder Wohnimmobilien lie-
fern über Jahrzehnte hinweg Ausschüttungen.

Wer Geduld und langen Atem mitbringt, kann von dieser 
nachhaltigen Wertschöpfung profitieren – oft mit Rendi-
techancen, die über klassischen Anlageformen liegen.

2.	 Diversifikation und Stabilität: Unabhängigkeit von 
Marktschwankungen
Ein zentraler Vorteil von Privatmarktanlagen liegt in ihrer 
Unabhängigkeit von Börsenzyklen. Da sie ausserhalb 
des täglichen Handels bestehen, sind sie weniger anfällig 
für kurzfristige Marktpanik oder Spekulation.

	– Stabile Erträge: Viele Investitionen generieren lau-
fende Ausschüttungen – sei es durch Mieten, Nut-
zungsgebühren oder Unternehmensgewinne.

	– Risikomischung: Kombiniert man klassische Anla-
gen mit Privatmarktanlagen, kann das Gesamtport-
folio robuster und weniger volatil werden.

Gerade in turbulenten Marktphasen können solche Anla-
gen helfen, starke Schwankungen auszugleichen und das 
Vermögen nachhaltig zu stabilisieren.

3.	 Inflationsschutz durch Realwerte und langfristige 
Ausschüttungen
In Zeiten steigender Inflationsraten rücken Realwerte und 
inflationsindexierte Einnahmen stärker in den Fokus. 
Viele Privatmarktanlagen bieten genau diesen Vorteil:

	– Immobilien: Mieten und Immobilienwerte tendieren 
dazu, mit dem allgemeinen Preisniveau mitzuwach-
sen.

	– Infrastruktur: Energie-, Verkehrs- oder Versor-
gungsanlagen haben häufig Einnahmen, die an Infla-
tion oder Indexe gekoppelt sind.

	– Unternehmensbeteiligungen: Firmen können 
Preise, Gebühren oder Löhne besser anpassen als 
viele regulierte Anlageklassen.

Damit können Privatmarktanlagen helfen, das Portfolio 
realistischer gegen Inflation abzusichern − ein wichtiges 
Kriterium für Anleger mit langfristigem Plan.

Greifbare Beispiele aus der Praxis
Um die Idee nachvollziehbar zu machen, lohnt es sich, ein 
paar konkrete Beispiele zu betrachten:

	– Unternehmensbeteiligungen (Private Equity/Mit-
telstand): Beteiligung an Unternehmen, die wach-
sen, investieren und sich weiterentwickeln – mit 
Renditepotenzial, das über dem Durchschnitt liegen 
kann.

	– Erneuerbare Energien: Ein Windpark oder Solar-
park – über Jahrzehnte stabile und planbare Einnah-
men aus Stromverkäufen.

	– Immobilien: Mietwohnungen oder Gewerbeimmobi-
lien bieten laufende Mieteinnahmen und Potenzial 
für Wertsteigerung.

Diese Beispiele zeigen: Alternative Anlagen sind nicht 
abstrakt − sie stecken hinter greifbaren Dingen wie Fir-
men, Immobilien oder Energieanlagen. Für viele Anleger 
macht gerade das den Reiz aus.

Für wen sind Privatmarktanlagen sinnvoll?
Die Anlageklasse ist kein Produkt für eine kurzfristige  
Investition, sondern für Anleger mit:

	– mittelfristigem bis langfristigem Anlagehorizont
	– dem Wunsch nach Stabilität und Diversifikation.
	– dem Ziel, reale wirtschaftliche Werte zu nutzen.
	– dem Verständnis, dass Rücknahmen nicht jeder-

zeit möglich sind (Illiquidität).

«Wer bereit ist, Geduld mitzubringen 
und auf langfristigen Wertzuwachs zu 
setzen, findet in Privatmarktanlagen 
eine lohnende Ergänzung zu  klassi-
schen Anlagen.»

Fazit: Der Privatmarkt als zukunftsorientierte Ergän-
zung
Privatmarktanlagen bieten eine interessante Kombina-
tion aus Renditepotenzial, Stabilität, Inflationsschutz 
und Realwert-Charakter. Für Anleger mit Weitblick kön-
nen sie helfen, ein Portfolio robuster zu machen und 
gleichzeitig am wirtschaftlichen Fortschritt teilzuhaben, 
ohne täglich Kursschwankungen mitverfolgen zu müssen. 

In Zeiten, in denen herkömmliche Märkte mit Unsicher-
heit konfrontiert sind, gewinnen alternative Anlagen an 
Bedeutung. Der Privatmarkt stellt deshalb nicht nur eine 
Nische dar, sondern eine Perspektive. Ein gut strukturier-
ter Mix aus traditionellen und privaten Anlagen kann den 
Weg in eine stabile und nachhaltige Vermögensentwick-
lung weisen.

Andrea Menghetti
Senior Investment Manager
Maerki Baumann & Co. AG



Strategiemodul Plus
Das Strategiemodul Plus erweitert die klassische Anlage-
strategie um aufstrebende alternative Anlageklassen wie 
Privatmarktanlagen und Krypto-Assets. Dies verbessert 
das Rendite-Risiko-Profil und bietet ein einzigartiges 
Angebot auf dem Markt. Es basiert auf der strategischen 
und taktischen Asset-Allokation des erfahrenen Anlage-
ausschusses, der monatlich die Finanzmärkte analysiert, 
Chancen identifiziert und die Allokation optimal anpasst.

Möchten Sie mehr über die Vorzüge des Strategiemo-
duls Plus erfahren? Kontaktieren Sie uns.

Akzentmodul Private Markets
Diversifiziertes globales multi-manager Privatmarkt 
Modul mit fünf zugrundeliegenden Top-Tier Evergreen 
Fonds, die in Private Equity, Private Debt und Private Inf-
rastructure investieren.

Möchten Sie Ihre Anlageallokation um Privatmarktan-
lagen erweitern? Sprechen Sie uns an.

WICHTIGE RECHTLICHE HINWEISE: Diese Publikation dient ausschliesslich zu 
Informations- und Marketingzwecken und ist nicht auf die Herbeiführung eines 
Vertragsschlusses gerichtet, sondern enthält lediglich eine Einschätzung von Ma-
erki Baumann & Co. AG zu ausgewählten Finanzinstrumenten. Somit stellt diese 
Publikation keine Anlageberatung oder individuell-konkrete Anlageempfehlung 
sowie kein Angebot für den Erwerb oder Verkauf von Anlageinstrumenten dar. 
Insbesondere ersetzt diese Publikation nicht die individuelle Prüfung, ob die hier 
beworbenen Anlageinstrumente für Sie geeignet sind. Anlagen in Finanzproduk-
te sollten erst nach sorgfältiger Prüfung der diesbezüglich geltenden rechtlichen 
Vorschriften, einschliesslich etwaiger Verkaufsbeschränkungen und der genannten 
Risikofaktoren, getätigt werden. Die zukünftige Performance von Investitionen lässt 
sich nicht aus der vergangenen Kursentwicklung ableiten, der Anlagewert kann sich 
vergrössern, aber auch vermindern und bei gewissen Produkten kann der Anleger 
zu Zusatzzahlungen verpflichtet werden. Darstellungen können unter Umständen 
auf unter 5-jährigen Berichtszeiträumen beruhen, was deren Aussagekraft vermin-
dern kann. Zukunftsdarstellungen sind stets unverbindliche Annahmen. Darstellun-
gen in Fremdwährungen unterliegen Wechselkursschwankungen, was die Perfor-
mance beeinträchtigen kann. Wird eine Performance ausgewiesen, handelt es sich 
regelmässig um eine Bruttowertentwicklung; Provisionen, Gebühren und andere 
Entgelte wirken sich ertragsmindernd aus. Die Information in dieser Publikation 
ist in keiner Weise als Zusicherung einer zukünftigen Performance zu verstehen.  

Maerki Baumann & Co. AG erbringt keine Rechts- oder Steuerberatung. Im Weiteren 
übernimmt Maerki Baumann & Co. AG keinerlei Haftung für den Inhalt dieses Doku-
ments und haftet insbesondere nicht für Verluste oder Schäden irgendwelcher Art, 
einschliesslich direkte, indirekte oder Folgeschäden, die aufgrund von in diesem 
Dokument enthaltenen Informationen und/oder infolge der den Finanzmärkten in-
härenten Risiken entstehen können.

Bitte beachten Sie, dass wir die in dieser Broschüre genannten Dienstleistungen 
(Akzentmodul Krypto) aufgrund der deutschen Regulierung für unsere Kundin-
nen und Kunden mit Domizil Deutschland nicht erbringen können. 
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