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Unabhangig.
Unternehmerisch.

Als Privatbank in Familienbesitz
legen wir grossen Wert auf Unab-
héngigkeit. Unsere tUberschaubare
Grosse und agile Unternehmens-
kultur erlauben uns, rasch auf Ver-
anderungen einzugehen sowie neue
Ideen zligig umzusetzen. Dabei
stehen langfristige Ziele, eine solide
Eigenkapitalbasis und hohe Sicher-
heit im Vordergrund.

Wir handeln unternehmerisch und
immer im Dienste unserer Kundin-
nen und Kunden. Dabei legen wir
besonderen Wert auf Technologie
und Nachhaltigkeit. Dafiir stehen
Eigentlimer, Management und
Mitarbeitende ein.

Editorial

Liebe Leserin,
lieber Leser

Maerki Baumann gehort zu den wenigen ver-
bliebenen inhabergefiihrten Privatbanken in der
Schweiz. Die Besitzerfamilie Syz steht seit je-
her flir unternehmerisches Denken - mit einer
klaren, langfristigen Perspektive. Diese Haltung
pragt unsere gesamte Firmenkultur.

Wir wissen aus eigener Erfahrung, was es be-
deutet, unternehmerische Entscheide zu tref-
fen, gerade wenn komplexe Vermogensfragen
ins Spiel kommen. Genau dafiir etablierten wir
unser Geschéftsfeld «Entrepreneur Bankingy:
von Unternehmern fiir Unternehmer.

Lesen Sie in dieser Ausgabe, wie der Neurobio-
loge Roger M. Nitsch eines der innovativsten
Biotech-Unternehmen aufgebaut hat. Erfahren
Sie mehr Uber die vielféltigen unternehme-
rischen Engagements von Verwaltungsrats-
prasident Hans G. Syz-Witmer. Und sehen Sie
ausserdem, wie wir Unternehmerinnen und
Unternehmer ganz konkret unterstitzen.

Ich wiinsche lhnen eine anregende Lekture.

Beste Griisse

Dr. Stephan A. Zwahlen
Chief Executive Officer
Maerki Baumann & Co. AG




Unternehmertum

Wissenschatft trittt
Unternehmergeist

Bei Neurimmune verbindet Roger M. Nitsch
medizinischen Fortschritt mit unternehmerischer Vision.

Mit seiner Antikérper-Therapie leistet der
Neurobiologe Roger M. Nitsch Pionierarbeit
in der Erforschung altersbedingter Krank-
heiten. Um Medikamente zur Marktreife zu
bringen, braucht er Ausdauer - und eine

Bank, die ihn kompetent begleitet.

In den Rdumen von Neurimmune begegnen sich
Kunst und Wissenschaft auf inspirierende Weise.
Portrataufnahmen hundertjghriger Menschen

zeigen keine retuschier-
ten Schonheitsideale,
sondern  authentische
Gesichter voller Wirde
und Lebensfreude. Die
Werke sind dem Geheim-
nis des langen, glick-
lichen Lebens auf der
Spur - und spiegeln so
die Unternehmensphilo-
sophie wider, «die Weis-
heit des gelebten Lebens
in medizinische Innova-
tion zu verwandelny. Als
CEO und Verwaltungs-
ratsprasident der Neur-
immune AG kennt Roger
M. Nitsch die Gesichter

hinter ihren Geschichten. Fiir den Neurowissen-
schaftler und emeritierten Professor der Univer-
sitat Zirich stehen nicht Krankheiten, sondern
die Mechanismen gesunden Alterns im Zentrum
der Arbeit. Herzstlick der Forschung ist eine

Technologie, welche die natirliche Immunant-
wort gesunder betagter Menschen analysiert
und daraus Bauplédne fiir therapeutische Anti-
korper gegen altersbedingte Erkrankungen er-
zeugt. Ein Meilenstein war die Entwicklung des
Alzheimer-Medikaments Aducanumab, das vom
US-Pharmakonzern Biogen (ibernommen wurde.
Auch wenn auf dem Weg zu Vermarktung noch
Hiirden zu nehmen sind - der wissenschaftliche
Erfolg ist unbestritten. Aducanumab entfernte

T

nachweislich schadliche
Ablagerungen im Gehirn
von Alzheimer-Patienten.
Die Innovation brachte
Neurimmune auf die glo-
bale Biotech-Landkarte.

Sie zeigte aber auch:
Medizinische Quanten-
spriinge erfordern einen
langen Atem. Roger M.
Nitsch beschreibt seinen
Weg mit dem Bild eines
Bergfiihrers: «Wenn ich
an einem Felsvorsprung
anstosse, behalte ich das
Ziel im Auge, kehre um
und suche den nachsten

Aufstieg zum Gipfel.» Aktuell wird in den Neur-
immune-Labors im Bio-Technopark Schlieren
an der zweiten Generation des Alzheimer-Wirk-
stoffs gearbeitet, einem Hoffnungstrager fir

Millionen Menschen.



Unternehmertum

Hacker, Hipster, Hustler

Die rund 80 Mitarbeitenden von Neurimmune
entwickeln zudem Antikérper-Therapien gegen
Krankheiten, die durch fehlgeformte Eiweisse
entstehen, wie die Amyotrophe Lateralsklerose
(ALS) oder kardiovaskulare Erkrankungen. «Ziel
ist es, in den nachsten finf bis zehn Jahren Me-
dikamente auf den Markt zu bringen, mit denen
weltweit Patienten behandelt werden kénneny,
sagt Roger M. Nitsch. Seit der Grindung im
Jahr 2006 gilt: Wissenschaftliche und unter-
nehmerische Ziele gehen Hand in Hand. Dazu
geht Neurimmune friihzeitig Partnerschaften mit
Pharmakonzernen ein, was Einnahmen sichert
und Projekte beschleunigt.

Schon beim Start orientierte sich das dreikopfige
Griinderteam an der «Hacker, Hipster, Hustler»-
Triade, einem Konzept des Massachusetts Insti-
tute of Technology (MIT), das Nitsch auch ande-
ren Start-ups empfiehlt. Es beschreibt die ideale
Zusammensetzung eines Teams, wobei jeder Typ
essenzielle unternehmerische Fahigkeiten mit-
bringt: Der Hacker liefert die Wissenschaft, der
Hipster die Kreativitat, der Hustler Vertrieb und
Finanzierung. «Ich bin hier der Hipster», sagt der
CEO schmunzelnd.

«Ich lege Wert auf
eine ganzheitliche
Vermogensverwaltung.»

Roger M. Nitsch, CEO und
VR-Prasident der Neurimmune AG

Eine langjahrige vertrauensvolle Zusammen-
arbeit verbindet Roger M. Nitsch auch mit der
Privatbank Maerki Baumann. Er schatzt die
personliche Betreuung, die massgeschneider-
ten Anlagelésungen und den direkten Zu-
gang zu einem kompetenten, Uberschaubaren
Team: «lch lege Wert auf eine ganzheitliche

Vermogensverwaltung, die geschaftliche, per-
sonliche und familiare Ziele integriert.» Dass
die Bank ihre Dienstleistungen gezielt fiir Unter-
nehmer ausbaut, geht auch auf den Austausch
mit Unternehmern wie Roger M. Nitsch zurtick.

Zu einer umfassenden Vermoégensplanung ge-
hort fur ihn auch die Einbindung der nachsten
Generation. Seine Sohne, die derzeit in Aus-
bildung sind, wurden frih in die Strukturierung
des Familienvermdgens einbezogen, erhiel-
ten Schulungen bei Maerki Baumann im Port-
folio- und Anlagemanagement und sammeln
bereits erste unternehmerische Erfahrungen.
Roger M. Nitsch unterstutzt sie dabei frei von
Erwartungen: «Ob sie bei Neurimmune ein-
steigen, ist offen. Viel wichtiger ist, dass sie
ihren eigenen Weg als Entrepreneure gehen.»

Prof. Dr. Roger M. Nitsch
CEO und VR-Préasident
Neurimmune AG
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«Wir verstehen Unternehmery

Unternehmertum

Hans G. Syz-Witmer uber erfolgreiches Unternehmertum, seine vielfaltigen
Mandate und die Regelung seiner Nachfolge.

Herr Syz, Maerki Baumann
baut das Geschdiftsfeld
Entrepreneur Banking aus -
mit welcher strategischen
Absicht? Wir reagieren auf das
Bediirfnis unserer Kundinnen
und Kunden, sie nicht nur als
Privatpersonen, sondern auch
als Unternehmer umfassend
zu beraten und zu betreuen.
Mit dem Entrepreneur Banking
kénnen wir unser Angebot ge-
zielt ausbauen. Wir sind Unter-
nehmer - und wir verstehen
Unternehmer.

Sie kennen viele Unterneh-
mer personlich. Was macht
erfolgreiche Entrepreneure
aus? Sie bieten Uiberzeu-
gende Produkte und Dienst-
leistungen an und behalten
ihre Finanzen im Griff. Vom
Charakter her sind sie offen,
vorausschauend und bereit,
sich standig weiterzuentwi-
ckeln. Auch Fehler gehoren
dazu: Wichtig ist, daraus zu
lernen. Fir mich spielt bei Ent-
scheidungen das Bauchgefiihl
immer auch eine grosse Rolle.

Sie sind in sehr unter-
schiedlichen Branchen

titig. Braucht es iiberall die
gleichen unternehmerischen
Fiihigkeiten? Im Kern ja. Auch
wenn die Arbeitsweise - zum
Beispiel beim Film - oft pro-
jektbezogener ist, geht es am

Ende Uberall darum, gute Leis-
tungen zu erbringen, Kunden

zu begeistern und schwarze
Zahlen zu schreiben. Ein beson-
deres Anliegen ist mir in allen
Bereichen die Talentférderung.

Was bedeutet das konkret?
Ich arbeite gerne mit jungen
Menschen zusammen und
gebe ihnen Raum zur Ent-
faltung. Nur weil ich alter bin,
heisst das nicht, dass ich
alles besser weiss. Zukunft
entsteht nur, wenn wir der
nachsten Generation Chancen
geben. Ein Beispiel ist die Er-
nennung von Sascha Naf zum
Leiter Entrepreneur Banking.

Wie behalten Sie bei so
vielen Mandaten den Uber-
blick? Es ist tatsachlich ein
breites Portefeuille. Wichtig
ist: Ich Gibernehme keine
operativen Aufgaben, sondern
bin in verschiedenen Verwal-
tungsraten tatig. Dort gestalte
ich die Entwicklung der Unter-
nehmen aktiv mit, ohne im
Tagesgeschaft eingebunden
Zu sein.

Wo sehen Sie Maerki
Baumann in zehn Jahren?
Wir werden weiterhin als
Familienunternehmen mit
grossem Engagement Bank-
dienstleistungen anbieten,
wahrscheinlich aber auf einer

ganz anderen technologi-
schen Basis. Gemeinsam mit
unserem Tech Advisory Board
beschéftigen wir uns intensiv
mit neuen Technologien. Wer
sich nicht mit dem Fortschritt
auseinandersetzt, sollte den
Stab weiterreichen.

Die Nachfolgeregelung
gehort zu den zentralen
Aufgaben eines Unter-
nehmers. Wie steht es damit
bei Ihnen? Die Nachkommen
von meiner Schwester Carole
Schmied-Syz und mir interes-
sieren sich fiir eine Rolle im
Verwaltungsrat der Bank. Das
Unternehmer-Gen ist auch

bei ihnen vorhanden. Wir sind
in der glicklichen Lage, den
Generationenwechsel unauf-
geregt und gut vorbereitet
angehen zu kénnen. Das Ma-
nagement sorgt flir Kontinuitat
auf operativer Stufe. Es geht
also weiter.

Und fiir Sie personlich?
Wenn die Jungen iiberneh-
men, miissen Sie loslassen.
Damit habe ich null Probleme.

Hans G. Syz-Witmer
VR-Président Maerki
Baumann & Co. AG,
Inhaber Condor Films AG,
VR-Vizeprasident
Tonhalle-Gesellschaft
und Schulthess-Klinik




Massgeschneiderte
Losungen
fur Unternehmer

Maerki Baumann unterstitzt Firmeninhaber dabei,
Geschafts-, Vorsorge- und Privatvermaogen
optimal aufeinander abzustimmen.




Entrepreneur Banking

Viele Unternehmerinnen und Unternehmer sind
so stark mit der Entwicklung ihrer Firma beschaf-
tigt, dass sie ihre privaten Finanzen aus dem Blick
verlieren. Im Geschéftsfeld Entrepreneur Banking
eroffnet die Privatbank Maerki Baumann ihnen
die Chance, Geschafts-, Vorsorge- und Privat-
vermdgen intelligent miteinander zu verknipfen
und zu strukturieren. Das Justieren der einen oder
anderen Stellschraube im Vermdgenskonstrukt
tragt dazu bei, die Zukunft des Unternehmens
und der Familie zu sichern.

Die Dienstleistung richtet sich an Grinder, Ge-
schaftsinhaberinnen und Familienunternehmer,
die ihre Vermogenswerte mit massgeschneider-
ten Finanzlosungen nachhaltig in Einklang bringen
wollen - und dabei vor zentralen Fragen stehen:
Ist mein Vermogen optimal strukturiert - ge-
schaftlich und privat? Wie stelle ich sicher, dass
meine Familie langfristig abgesichert ist? Nutze
ich alle steuerlichen Optimierungsmaoglichkeiten?
Wie sieht meine persénliche Nachfolge- und Vor-
sorgeplanung aus? Kann mein Vermdgen noch
effizienter flr mich arbeiten?

Die Lésungen, die das Entrepreneur-Banking-Team
unter Leitung von Sascha Naf erstellt, gehen weit
Uber das traditionelle Private Banking hinaus. «Un-
sere Aufgabe besteht darin, Transparenz tber die
einzelnen Vermoégenswerte zu schaffen und dar-
aus Losungen und Strategien zu entwickeln, die an
die personlichen Ziele und die Risikobereitschaft
der Kundin oder des Kunden angepasst sind», sagt
Sascha N&f, der liber langjéhrige Erfahrung in der
Vermdgens- und Finanzplanung verfligt. Eine sol-
che Beratung erfordere nicht nur eine fundierte
Expertise in verschiedenen relevanten Finanz-
themen, sondern auch psychologisches Gespdir.

Im Entrepreneur Banking wird ein spezielles
Augenmerk auf die Finanzplanung gelegt, sei
es durch Optimierung des Vorsorgekapitals, die
Regelung der Nachfolge oder einen allfdlligen
Firmenverkauf. Ziel der Vermdgensstrategie ist
es, Geld und Energie freizusetzen und so die Ba-
sis fir nachhaltigen Erfolg im Unternehmen und
fiir kommende Generationen zu legen.

Ein Beispiel flir die innovativen L&sungen bei
Maerki Baumann ist die 1e-Vorsorgelosung: Kun-
dinnen und Kunden profitieren von der flexiblen
und renditeorientierten 1e-Vorsorgeldsung, die
auf Wunsch auch Kryptoanlagen umfasst.

Was Unternehmer brauchen

Ganzheitliche Vermogensstrukturierung -
flir eine umfassende Planung und Abstim-
mung Ihres Geschéfts-, Vorsorge- und
Privatvermdgens.

Weitsichtige Vorsorge- und Pensionierungs-
planung - fir ein stabiles Einkommen nach
Ihrem aktiven Geschéftsleben.

Intelligente Steueroptimierung - fiir eine
optimale Abstimmung Ihres Vermdgens unter
Nutzung aller relevanten steuerlichen Vorteile.

Umfassende Griindungsunterstiitzung -
fur einen erfolgreichen Start lhres Unter-
nehmens und eine Minimierung der Risiken.

Individuelle Nachfolgeplanung - fir eine
friihzeitige Planung und weitsichtige Uber-
gabe lhres Unternehmens oder einen Verkauf
Ihrer Firma.

Flexible 1e-Vorsorgelosung - fiir eine
renditeorientierte Anlage Ihrer Vorsorgegelder
mit einem hohen Grad an Selbstbestimmung.

Sind Sie interessiert? Nehmen Sie mit
uns Kontakt auf. Wir beraten Sie gerne
unverbindlich.

Sascha Naf
Leiter Entrepreneur Banking
Maerki Baumann & Co. AG
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Der Film FRIEDAS FALL
on Tour

\ Nach einer erfolgreichen Weltpremiere im Rahmen des
Zurich Film Festivals wird der Schweizer Kinofilm der
Regisseurin Maria Brendle ab Juli 2025 die deutschen
Kinos erobern. Am 2. Juli 2025 wird FRIEDAS FALL seine
Deutschlandpremiere im Rahmen des 42. FILMFEST

MUNCHEN feiern.

In Zirich erwartet Sie diesen Sommer eine besondere
Filmvorfiihrung: Im Rahmen des Allianz Cinema - dem

Open-Air-Kino am Zirichsee - haben Sie die Moglichkeit,
FRIEDAS FALL unter freiem Himmel zu erleben.

«Die geringe Korrelation mit
traditionellen Anlageklassen macht
digitale Vermogenswerte zur
sinnvollen Ergdnzung einer aus-
gewogenen Anlagestrategie.»

Stefan Meier

Stv. Leiter Investment Management
Maerki Baumann & Co. AG

«Wir beraten kompetent und begleiten
Unternehmerinnen und Unternehmer
als erfahrener Sparringspartner

im gesamten Lebenszyklus ihrer
Unternehmen.»

Milko Hensel

Team Head Tech Banking
Maerki Baumann & Co. AG

WICHTIGE RECHTLICHE HINWEISE: Diese Publikation dient aus-
schliesslich Informations- und Marketingzwecken. Sie stellt keine
Anlageberatung oder individuell-konkrete Anlageempfehlung dar.
Sie ist kein Verkaufsprospekt und enthélt weder eine Aufforde-
rung noch ein Angebot oder eine Empfehlung zum Erwerb oder
Verkauf von Anlageinstrumenten, Anlagedienstleistungen oder zur
Vornahme sonstiger Transaktionen. Maerki Baumann & Co. AG er-
bringt keine Rechts- oder Steuerberatung und empfiehlt dem An-
leger, beziiglich der Eignung von solchen Anlagen eine unabhéngige

Rechts- oder Steuerberatung einzuholen, da die steuerliche Be-
handlung von den persénlichen Verhéltnissen des Kunden abhéngt
und stetigen Anderungen unterworfen sein kann.

Bildnachweis: Neurimmune AG (Seite 4),
Condor Films AG (Riickseite)
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