
KIMBERLY-CLARK CORP

ISIN: Währung
Symbol: Preis:

Unternehmensbeschreibung

Daten zum Unternehmen

Marktkapitalisierung: 42'811 Mio. USD
Dividendrendite: 3.73%
Beta: 0.65
Forward 12M KGV: 20
52W-Hoch: 148 am 25.04.23
52W-Tief: 109 am 10.10.22

Umsatzerlös nach Region Umsatzerlös nach Aktivitätssegment

Kimberly-Clark Corporation ist ein globales Gesundheits- & Hygieneunternehmen, das Konsumentenprodukte herstellt & anbietet. Die 
Produkte umfassen Windeln, Taschentücher, Küchenrollen, Pflegeprodukte für Inkontinenz, Operationskittel & Einwegmundschutz. 
Kimberly-Clarks Produkte werden weltweit verkauft.

7. September 2023

US4943681035
KMB US Equity

USD
126.59

Maerki-Baumann & Co. AG, Dreikönigstrasse 6, CH-8022 Zürich,T +41 44 286 2525, beratung@maerki-baumann.ch

53.5 %

46.5 %

Nord Amerika

Rest der Welt

52.3 %

30.2 %

17.3 %

Personal Care

Consumer Tissue

K-C Professional



Historische 5-Jahres Performance gegenüber Referenindex 

Quelle: Bloomberg Währung: USD Erstelldatum:

Anlagethese

Maerki-Baumann & Co. AG, Dreikönigstrasse 6, CH-8022 Zürich,T +41 44 286 2525, beratung@maerki-baumann.ch

Die Anleger sollten sich bewusst sein, dass sich die zukünftige Performance von Investitionen nicht aus der vergangenen Kursentwicklung ableiten lässt und sich der Anlagewert vergrössern, aber auch vermindern kann und bei gewissen 
Produkten der Anleger zu Zusatzzahlungen verpflichtet werden kann. Ausserdem unterliegen Anlagen in Fremdwährungen Wechselkursschwankungen, was sich auf die Performance auswirken kann. Die Information in dieser Publikation ist 
in keiner Weise als Zusicherung einer künftigen Performance zu verstehen. Wird eine Performance ausgewiesen, handelt es sich regelmässig um eine Bruttowertentwicklung; Provisionen, Gebühren und andere Entgelte wirken sich 
ertragsmindernd aus. 

7. September 2023

 Kimberly-Clark produziert und vermarktet weltweit eine breite Palette von Konsumgütern. Das Unternehmen ist in drei Geschäftsbereichen tätig: 
Personal Care, Consumer Tissue und K-C Professional. Das Segment Personal Care umfasst Produkte wie Einwegwindeln, Trainings- und 
Jugendhosen, Badehosen, Babyfeuchttücher, Damen- und Inkontinenzpflegeprodukte. Das Segment Consumer Tissue umfasst Gesichts- und 
Toilettenpapier, Papierhandtücher und Servietten. Das Segment K-C Professional besteht aus Schutzbekleidung, Wischtüchern, Seifen, 
Desinfektionsmitteln, Papiertüchern und Handtüchern. 
 

 Kimberly-Clark meldete ein starkes Ergebnis für das zweite Quartal 2023 und übertraf sowohl beim Umsatz als auch beim Ergebnis die 
Schätzungen der Analysten. Auch Umsatz und Gewinn stiegen im Jahresvergleich. Die Ergebnisse profitierten von den Bemühungen des 
Unternehmens, das Umsatzwachstum zu steigern, was zu einer anhaltenden Umsatzdynamik führte und sich stark auf das Volumen auswirkte. Die 
Margenentwicklung des Unternehmens war entsprechend positiv. Darüber hinaus hob das Management die Prognose für den Gewinn pro Aktie 
(EPS) und den Betriebsgewinn an.  
 

 Kimberly-Clark hat entschiedene Schritte zur Kostensenkung unternommen. Dies wird durch das globale Restrukturierungsprogramm von 2018 
sowie das FORCE-Programm (Focus on Reducing Costs Everywhere) unterstrichen. Im Jahr 2018 leitete das Unternehmen das 
Restrukturierungsprogramm ein, um die strukturelle Kostenbasis durch Rationalisierung und Vereinfachung der Produktionslieferkette und der 
Overhead-Organisation zu reduzieren. 
 

 Kimberly-Clark hat sich drei strategischen Wachstumspfeilern verschrieben. Dazu gehören die Konzentration auf die Verbesserung des 
Kerngeschäfts in den Industrieländern, die Beschleunigung des Wachstums des Personal-Care-Segments in den Entwicklungs- und 
Schwellenländern und der Ausbau der digitalen und E-Commerce-Kapazitäten. 
 

 Das Unternehmen gibt kontinuierlich Kapital an seine Aktionäre zurück. Es hat in 51 aufeinanderfolgenden Jahren die Dividende erhöht und in 89 
aufeinanderfolgenden Jahren eine Dividende gezahlt. Darüber hinaus plant Kimberly-Clark für das Jahr 2023 Aktienrückkäufe zwischen 100 und 
150 Millionen US-Dollar. Das tiefe Beta zahlt sich besonders in volatilen Phasen aus und widerspiegelt den defensiven Charakter des 
Unternehmens. 
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Rechtliche Hinweise

Maerki-Baumann & Co. AG, Dreikönigstrasse 6, CH-8022 Zürich,T +41 44 286 2525, beratung@maerki-baumann.ch

Sollte es zur obigen Kaufidee (Finanzinstrument) ein Basisinformationsblatt (BIB) nach FidleG geben, kann dieses bei Ihrem Kundenberater bezogen
werden.

WICHTIGE RECHTLICHE HINWEISE: Diese Publikation dient ausschliesslich zu Informations- und Marketingzwecken und ist nicht auf die Herbeiführung
eines Vertragsschlusses gerichtet, sondern enthält lediglich eine Einschätzung von Maerki Baumann & Co. AG zu ausgewählten Finanzinstrumenten.
Somit stellt diese Publikation keine Anlageberatung oder individuell-konkrete Anlageempfehlung sowie kein Angebot für den Erwerb oder Verkauf von
Anlageinstrumenten dar. Insbesondere ersetzt diese Publikation nicht die individuelle Prüfung, ob die hier beworbenen Anlageinstrumente für Sie
geeignet sind. Anlagen in Finanzprodukte sollten erst nach sorgfältiger Prüfung der diesbezüglich geltenden rechtlichen Vorschriften, einschliesslich
etwaiger Verkaufsbeschränkungen und der genannten Risikofaktoren, getätigt werden. Die zukünftige Performance von Investitionen lässt sich nicht
aus der vergangenen Kursentwicklung ableiten, der Anlagewert kann sich vergrössern, aber auch vermindern und bei gewissen Produkten kann der
Anleger zu Zusatzzahlungen verpflichtet werden. Darstellungen können unter Umständen auf unter 5-jährigen Berichtszeiträumen beruhen, was deren
Aussagekraft vermindern kann. Zukunftsdarstellungen sind stets unverbindliche Annahmen. Darstellungen in Fremdwährungen unterliegen
Wechselkursschwankungen, was die Performance beeinträchtigen kann. Wird eine Performance ausgewiesen, handelt es sich regelmässig um eine
Bruttowertentwicklung; Provisionen, Gebühren und andere Entgelte wirken sich ertragsmindernd aus. Die Information in dieser Publikation ist in keiner
Weise als Zusicherung einer zukünftigen Performance zu verstehen. Maerki Baumann & Co. AG erbringt keine Rechts- oder Steuerberatung. Im
Weiteren übernimmt Maerki Baumann & Co. AG keinerlei Haftung für den Inhalt dieses Dokuments und haftet insbesondere nicht für Verluste oder
Schäden irgendwelcher Art, einschliesslich direkte, indirekte oder Folgeschäden, die aufgrund von in diesem Dokument enthaltenen Informationen
und/oder infolge der den Finanzmärkten inhärenten Risiken entstehen können.

 Kimberly-Clark produziert und vermarktet weltweit eine breite Palette von Konsumgütern. Das Unternehmen ist in drei Geschäftsbereichen tätig: 
Personal Care, Consumer Tissue und K-C Professional. Das Segment Personal Care umfasst Produkte wie Einwegwindeln, Trainings- und 
Jugendhosen, Badehosen, Babyfeuchttücher, Damen- und Inkontinenzpflegeprodukte. Das Segment Consumer Tissue umfasst Gesichts- und 
Toilettenpapier, Papierhandtücher und Servietten. Das Segment K-C Professional besteht aus Schutzbekleidung, Wischtüchern, Seifen, 
Desinfektionsmitteln, Papiertüchern und Handtüchern. 
 

 Kimberly-Clark meldete ein starkes Ergebnis für das zweite Quartal 2023 und übertraf sowohl beim Umsatz als auch beim Ergebnis die 
Schätzungen der Analysten. Auch Umsatz und Gewinn stiegen im Jahresvergleich. Die Ergebnisse profitierten von den Bemühungen des 
Unternehmens, das Umsatzwachstum zu steigern, was zu einer anhaltenden Umsatzdynamik führte und sich stark auf das Volumen auswirkte. Die 
Margenentwicklung des Unternehmens war entsprechend positiv. Darüber hinaus hob das Management die Prognose für den Gewinn pro Aktie 
(EPS) und den Betriebsgewinn an.  
 

 Kimberly-Clark hat entschiedene Schritte zur Kostensenkung unternommen. Dies wird durch das globale Restrukturierungsprogramm von 2018 
sowie das FORCE-Programm (Focus on Reducing Costs Everywhere) unterstrichen. Im Jahr 2018 leitete das Unternehmen das 
Restrukturierungsprogramm ein, um die strukturelle Kostenbasis durch Rationalisierung und Vereinfachung der Produktionslieferkette und der 
Overhead-Organisation zu reduzieren. 
 

 Kimberly-Clark hat sich drei strategischen Wachstumspfeilern verschrieben. Dazu gehören die Konzentration auf die Verbesserung des 
Kerngeschäfts in den Industrieländern, die Beschleunigung des Wachstums des Personal-Care-Segments in den Entwicklungs- und 
Schwellenländern und der Ausbau der digitalen und E-Commerce-Kapazitäten. 
 

 Das Unternehmen gibt kontinuierlich Kapital an seine Aktionäre zurück. Es hat in 51 aufeinanderfolgenden Jahren die Dividende erhöht und in 89 
aufeinanderfolgenden Jahren eine Dividende gezahlt. Darüber hinaus plant Kimberly-Clark für das Jahr 2023 Aktienrückkäufe zwischen 100 und 
150 Millionen US-Dollar. Das tiefe Beta zahlt sich besonders in volatilen Phasen aus und widerspiegelt den defensiven Charakter des 
Unternehmens. 
 

 
 

 

 

 

 


